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EIN BRIEF AUS DER ZUKUNFT

Den Brief, den du dir
2030 schreiben wirst.

Uber eine Entscheidung im Oktober 20286.

EINO World GmbH - Investoren-Deck - Vertraulich

2030



EIN BRIEF AUS DER ZUKUNFT Bentwisch, im Oktober 2030

Liebes ich von 2026,

erinnerst du dich an diese eine Nachricht? Ein Grlnder, ein Pitch Deck, ein ganz normaler Nachmittag. Du
hast weitergelesen. Heute ist selbstverstandlich, was damals niemand sah:

(0] | Wissen geht nicht mehr in Rente.

Wenn erfahrene Menschen gehen, bleibt inr Wissen — abrufbar im Dialog.

02 Jedes Unternehmen hat eine Ki, die es wirklich kennt.

Nicht das Internet, sondern die eigenen Ablaufe, Kunden und Erfahrungen.

03 Firmenwissen gehort dem, der es erzeugt hat.

Datensouveran gespeichert — nicht als Trainingsfutter flr fremde Plattformen.

Klingt heute normal. 2026 war es das nicht.

Ein Gedankenexperiment - alle Zahlen ab Folie 3 sind echt 2026 2030



SPULEN WIR ZURUCK - OKTOBER 2026

Das Wissen des Mittelstands steckte
in Kopfen.

3187 Mio' 545'000 :flltlc(::::e-i?cshtdas

mittelstandische Unternehmen in ~ davon planen bis Ende 2029 eine eigene

Deutschland Nachfolge — und mit dem Unternehmen
Menschen geht das Wissen -

Und wer sie nutzte, gab seine
Daten aus der Hand.

Quelle: KfFW Research, Nachfolge-Monitoring Mittelstand, Januar 2026 - 03 2026



OKTOBER 2026 - WER ES GEBAUT HAT

E I No - das d ig itale Komplett neu gebaut: EINO

Next mit Al Core startetim

Gedachtnis der Wirtschaft.

FUR VERSPRECHEN 1 FUR VERSPRECHEN 2 FUR VERSPRECHEN 3

Wissen sichern Al Core mit Datensouveran
Agentik

Text, Video, Sprache und QR- Gehostet in einem sicheren,

Codes: Erfahrungswissen Eine K, die das eigene geschiitzten Raum. Das

Unternehmen kennt, Aufgaben
erledigt und Menschen
wertebasiert fuhrt.

wird festgehalten und im Wissen bleibt beim Kunden.

Dialog abrufbar.

EINO World GmbH - Bentwisch bei Rostock - 04 2026 2030



OKTOBER 2026 - DIE ERSTEN BEWEISE

Gewachsen ohne Risikokapital - und
profitabel.

383T€ ‘ Seit 2024 profitabel

Jahresuberschuss 2024 und 2025

‘ ~120 zahlende Kunden

davon 75 mit Lifetime-Lizenz
155 T€

57T€ .
1.400+ Handbicher - 15.000+ QR-Codes

‘ 16 Lander
25 T€

2022 2023 2024 2025

Umsatzerl6se lt. Jahresabschlissen 2022-2025 - 05 2026 2030



DIE VISION: 2030

Eine Schwarmintelligenz, die
Werte hat.

Heute geht Wissen verloren, wenn Menschen gehen. 2030 flieBt es — von Kopf zu
Kopf, von Team zu Team, von Unternehmen zu Unternehmen. Gefuhrt vom EINO Al
Core, getragen von gemeinsamen Werten. Und es gehort immer denen, die es

erschaffen haben.

Szene aus dem EINO-Visionsfilm 2030 - 06 2026 2030



DAS HERZ DER CUSTOMER JOURNEY - DIE 7 BEWEGGRUNDE

Wer seine Beweggrunde spirt, bewegt sich.
EINO erkennt, was noch fehlt.

o1 02 03 04

Bewusstsein Personlichkeit Offenheit Entscheidung

Spdart er, was ihn antreibt? Wie will er Ist er bereit fur Neues? Kann und darf er
angesprochen werden? entscheiden?

05 06 07 e .

i Was bremst, losen wir.
Vertrauen Klarheit Momentum Was bewegt, stirken
Vertraut er uns? Sieht er, was der nachste Ist er gerade in Bewegung? wir.

Schritt bringt?

EINO Journey-Modell - 07 2026 2030



DIE CUSTOMER JOURNEY

Kein Trichter. Eine Reise, die nach Hause filihrt.

Ein Geschaftsflhrer sucht keine Software. Er sucht Ruhe vor der nachsten Kiindigung eines Wissenstragers.
Genau dort holt EINO ihn ab.

o1 02 03 04 05 06

Eintritt Aktivierung Analyse Intervention Fihrung Upgrade

Resonanz statt Pitch:  Ein Monat EINO Me Der Al Core erkennt, Genau der Ins richtige Produkt,in  Me, Team, Business -

Er erkennt sich wieder. 9ratis —echte Fragen welcher der 7 eine passende die richtige Community. weil man nicht mehr
statt Formular. Beweggriinde fehlt. néchste Schritt. verzichten will.

G Der Kreis schlieBt sich: Jede Antwort wird neu gelesen, Fortschritt und Rickschritt verdndern die Reise in Echtzeit. Aus
Kunden werden Multiplikatoren: ,Bring jemanden mit — ihr bekommt beide einen Monat geschenkt.”

EINO Journey-Modell - 08 2026



SCHWARMINTELLIGENZ - DATENSOUVERANITAT

Ein Schwarm, der dir gehort.

O1-TEILEN

Menschen teilen
Erfahrung

In Text, Video und Sprache - so leicht
wie ein Gesprach.

03 - ANTWORTEN

Jeder bekommt die
beste Antwort

Aus dem Wissen seines Teams — nicht
aus dem Internet.

EINO Al Core - 09

02 - VERBINDEN
Der Al Core verbindet

Mit Kontext, gemeinsamen Werten
und den 7 Beweggrinden.

04 - WACHSEN
Der Schwarm wird kliiger

Ein Schwungrad: Jeder neue Mensch
macht EINO wertvoller.

DAS FUNDAMENT

Dein Wissen gehort dir.

Gehostet in einem sicheren, geschuitzten
Raum. Es trainiert keine fremden
Modelle — es macht nur dich kluger.

Nur wer vertraut, teilt sein bestes
Wissen. Ohne Datensouveranitat
kein Schwarm.

2026




AUTOMATISIERTE JOURNEY - FLACHE KOSTEN

Exponentielles Wachstum bis 2030.

15,5 Mio. ~20 Mio. €

wiederkehrender Jahresumsatz
(ARR) Ende 2030

3.600

zahlende Kunden 2030 — nur

7,2 Mio. 0,1 % des Mittelstands

1 Monat gratis

dann Me, Team oder Business —
Kunden steigen auf

0,9 Mio.
25T€ 57T€ 155T¢ 383T€ ~260T€ 1o

2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030 Flache Kosten

Okt 2026 Nov 2026 Ab 2027 Ab 2028
EINO Next live Altsystem aus Journey automatisch Ausbau Branchen

Agenten skalieren, nicht das Team

Blau: Ist t. Jahresabschluss, 2026 hochgerechnet - Griin: Planszenario - 10 2026 2030



OKTOBER 2026 - WER DAHINTERSTEHT

Drei Griinder. Ein schlankes, Ki-gestlutztes
Team.

Bastian Robert Prashant
CEO - Griinder COO - Mitgriinder CTO - Mitgriinder
Systemdenker. Macht Komplexes Ehemaliger Ingenieur. Produkt, Architekt der skalierbaren Plattform.
radikal einfach. Kundenreise, Support.

Entwickelt mit Kl und erfahrenen Senior-Entwicklern — schlanke Kosten, hohes Tempo.

EINO World GmbH - 11 2026 2030



DIE RUNDE - OKTOBER 2026

Jetzt einsteigen - bevor es selbstverstandlich ist.

5 Mio. € 500T€ ab 1.000 € 31.12.

Bewertung RundengréBe TicketgroBe Zeichnungsende 2026

Bereits gezeichnet: ~100.000 € Ziel: 500.000 €
]

Was du davon hast: Anteil am laufenden Gewinn, wenn ausgeschittet wird — wie eine Dividende. Und am Exit, falls er kommt.

JEDER EURO BAUT AN DER REISE

40 % 30 % 20 % 10 %
Journey automatisieren — Agenten lesen die Al Core - Agentik, Werte, Testing & Launch Organisation
7 Beweggrinde Schwarmwissen

Beteiligung Uber tokenisierte Genussrechte via beel - Bedingungen im personlichen Gesprach - 12 2026 2030
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P.S. Du musstest nichts entscheiden. Du hast nur genauer hingeschaut — im Gesprach oder im
Plan hinter diesem Brief. — Dein Ich aus 2030

Deine Antwort an dich selbst?

4 A
SPRECHEN LESEN
30 Minuten. Diese Woche. Den Plan anfordern.
Ein Gesprach mit Bastian — Fragen stellen, ~Der Plan hinter dem Brief“: Geschaftsmodell, Zahlen,
Eindruck gewinnen. Annahmen und Ask im Detail.

\_ J

@. Bastian Bannier - CEO
\1;'_7‘ mail@einoworld.com - +49 381 26054631

EINO World GmbH - eino.world - eine kurze Antwort genugt - 13 2026 2030
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